
Mise à l'épreuve des pitchs,
Passage sur le grill !

JOUR 10 (2 DÉC) - 8H → 16H30
Réservez votre place

DÉMO DAY (9 DÉC)

Pitch des participant.e.s de la
cohorte devant un jury, remise des

prix et réseautage de fin de
programme

MIDIS THÉMATIQUES
(Optionnels; sujets à déterminer)

1er oct : 12h-13h30
16 octobre : 12h-13h30, Perspectives sur le
Go2Market avec Ton Équipier
24 novembre : 12h-13h30
1er décembre : 12h-13h30

12h-13h30 : Structures juridiques
de l'entreprise

13h40-15h : Protection de la PI

Co-développement sur le canevas
du modèle d’affaires modèle

d'affaires responsable

Activité d’intégration et Mieux se
connaître pour mieux s’entourer

avec le Profil Nova

Rencontre avec les acteurs de
l’écosystème entrepreneurial de la

Ville de Québec

12h-13h30 : L’art du pitch
13h30-15h : Codéveloppement style
réseautage

Notions de base en comptabilité

Prévisionnel: La méthodologie
pour la budgétisation de son

entreprise

 Réseautage avec la JCCQ

Validation de l’Innovation
 et du Potentiel

SESSION AUTOMNE 2026 

NOVEMBRE

SEPTEMBRE

OCTOBRE

DÉCEMBRE

JOUR 3 (30 SEPT) - 12H → 13H30

JOUR 1 (16 SEPT) - 12H → 15H

JOUR 9 (18 NOV) - 12H → 14H00

JOUR 4 (7 OCT) - 12H → 15H00

JOUR 8 ( 11 NOV) - 12H → 15H00

JOUR 5 (14 OCT) - 12H → 14H

JOUR 2 (23 SEPT) - 12H → 15H

JOUR 7 (4 NOV) - 12H → 13H30

COLLABORATEURS ET PARTENAIRES

Établir sa stratégie marketing
pour atteindre son marché

JOUR 6 (21 OCT) - 12H → 13H30

VIP
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